
2 tirsdag 9. september 2008

Banegårdspladsen
6700 Esbjerg
7912 4500
www.jv.dk
jydskevestkysten@jv.dk

CHEFREDAKTION
Mikael Kamber
(ansvarhavende)
Peter Orry
Peter Gram

ANNONCER
7912 4700
annoncer@jv.dk

UDGIVER
Syddanske Medier K/S

TRYK
Jydske Avistryk A/S

HVIS AVISEN
UDEBLIVER
7020 8024 
www.abonnementservice.dk
abonnement@jv.dk

JYDSKEVESTKYSTEN er redaktionelt uafhængig af partier og organisationer og redigeres ud fra et dansk, liberalt og borgerligt
grundsyn i respekt for de oprindelige dagblades kristne, nationale, politiske og folkelige tradition. FRA UDGIVERERKLÆRINGEN

1. SEKTION

Sydjyde vil have
seks akutsygehuse
Region Syddanmark skal
have seks i stedet for fem
akutsygehuse, og det sjette
skal ligge i Vejle. Det mener
vejlenser med baggrund i
et stigende trafikkaos, som
vil give længere kørsel til
hospitalet i Kolding.

Indland side 6

Få et kig ind bag
den grimme beton
I weekenden går døren op
til landsdelens mange of-
fentlige bygninger af grå
beton med flade tage. År-
sagen er bygningskulturens
dag.

Kultur side 11

Indland 3-8 
Udland 10
Kultur 11
Radio-tv 12-14
Debat 15-16
Navne 17-19
Sport 20-22
Vejret 24

LOKALT
Lokalstof 1-16

ERHVERV
Erhverv 1-4 
Ejendomme 5-14
Børs 15-16

Danske kohuder
bliver garvet i Kina
På Eccos nye virksomhed i
Kina vil der i første omgang
blive garvet danske og an-
dre europæiske kohuder.
Årsagen er enkel: Skokun-
der vil have læder fra dyr,
der har ordentlige vilkår.

Erhverv side 7

AVISEN
I DAG

succes@jv.dk
Har du været med til at skabe en
succes? Kender du andre, der har?
Kender du til en succeshistorie,
avisen burde fortælle om, så send
os en mail på succes@jv.dk

LEDER
Dagens leder
er skrevet af
Poul-Erik
Thomsen
samfundsredaktør
pet@jv.dk

De har lovet at holde kæft. Tavsheden var en del
af det, de fik deres løn for. Og så falder de alli-
gevel for fristelsen til at score kassen ved som

usle løftebrydere at udnytte den viden om en kendt
person, de har fået. Senest er det én af kronprins Fre-
deriks tidligere livvagter, der nu forsøger at komme
ud på bogmarkedet. Igen.

Første gang fik forlaget kolde fødder. Måske ikke
mindst, fordi chefen for Politiets Efterretningstjene-
ste, Jakob Scharf, reagerede stærkt fortørnet over, at
en tidligere ansat her var på vej med en bog, der vil
offentliggøre nogle af de mere private sider af kron-
prinsen. Sider, den nu forhenværende livvagt havde
fået i en tjeneste, hvor fortrolighed og loyalitet er alt-
afgørende. Betingelser, der også gælder efter ansæt-
telsens ophør.

For ikke så længe siden udkom en bog, der byg-
gede på en tidligere butler og chaufførs kun etårige
ansættelse hos skibsreder Mærsk Mc-Kinney Møller.
Manden blev fremstillet som et sandhedsvidne, der
kunne holde til en hel bog. Selv om hans bekendt-

skab med den gamle skibsreder var kortvarigt.
Nu kommer så en livvagts beretning med titlen »I

majestætens hemmelige tjeneste« med undertitlen
»Livvagt for kronprinsen«. Jesper Lundorf er den
sladrende livvagt. Forlaget er Aschehoug, der åben-
bart går efter at sætte ny bundrekord for en bogudgi-
velse.

Bemærk lige bogens titel. »I majestætens hemmeli-
ge tjeneste«. Der er altså kun én majestæt her i lan-
det, nemlig dronning Margrethe. Men handler bogen
ikke om kronprinsen? Han er kongelig højhed. Det
er også så som så med hemmeligheden i tjenesten,
når livvagten efterfølgende vælger at bryde den.

Nej, både når det gælder en chaufførs fortælling
om Mærsk Mc-Kinney Møller, en livvagts beretning
om Frederik og andre lignende bøger, så er der kun
én opfordring, der ligger lige for: Boykot dem.

Det er simpelt hen en forbandet uskik først at tjene
sine penge på at holde kæft, og så efterfølgende bry-
de fortrolighedens løfte og groft udnytte en anden
person. Griskhedens dumhed. 

Boykot løftebryders bøger

GRISKHEDSDUMHED:
Det er simpelt hen en
forbandet uskik først
at tjene sine penge på
at skulle holde kæft,
og så efterfølgende
bryde fortrolighedens
løfte og groft udnytte
en anden person.

Det var mod alle odds, at sø-
strene Brinkmann for nu fem
år siden blev varme på ideen
om at købe en lille købmand i
landsbyen Frifelt vest for
Skærbæk.

– Vi var tæt på at opgive, for
ingen banker eller sparekas-
ser ville låne os penge over-
hovedet. Så snart noget ligger
uden for de større byer, er det
stort set umuligt at få hjælp
økonomisk. Og en lille køb-
mandsbutik ude på landet.
Glem det, forklarer Laila
Brinkmann. 

Den samme dag, de var tæt
på at opgive, fik de dog allige-
vel grønt lys fra Skærbæk
Sparekasse, og her fem år se-
nere er der grønne tal på
bundlinjen, ligesom den lille
købmand blomstrer, med god
hjælp fra en trofast lokalbe-
folkning.

Fra slagter og bager
– I en tid, da de små køb-
mænd lukker på stribe, må vi
sige, at vi har det godt. Det
hjælper også, at lokalbefolk-
ningen bruger os, ikke kun
som en døgner, hvor man lige
køber lidt slik eller cigaretter,
men også som dagligvarebu-
tik, hvor de næsten køber alt,
hvad de skal bruge hos os,
forklarer Laila Brinkmann.

Sammen med søsteren får

hun leveret kød fra den lokale
slagter i Ravsted, lige som ba-
geren i Arnum dagligt leverer

frisk brød til butikken i Fri-
felt.

– Vi har egentlig ikke pla-

ner om at udvide, for størrel-
sen og sortimentet passer
godt med den kundegruppe,
vi har nu. Det eneste, vi låner
til, er nyt køleudstyr – og så
vedligehold af det eksisteren-
de. Vi skal også være realisti-
ske.

De to søstre arbejdede som
henholdsvis kok og bager og
sad i faste job. Men med god
opbakning fra familien, og se-
nere lokalbefolkningen har
de ikke fortrudt springet. Og-
så selv om arbejdsmængden
har overrasket dem. 

– Vi har vist, at det sagtens
kan lade sig gøre at drive for-
retning i en lille by som Fri-
felt. 

SELVSTÆNDIG: Sø-
strene Marit og Laila
Brinkmann sagde for
fem år siden deres fa-
ste job op og begynd-
te som selvstændige
købmænd i den lille by
Frifelt. 

Af Janne Sorgenfri
Tlf. 7211 4062, jbs@jv.dk

Søstrene Laila og Marit Brinkmann har huseret som købmænd i Frifelt vest for Skærbæk i fem år. Og mens andre små købmænd må
dreje nøglen om, har de masser af luft under vingerne – både økonomisk og socialt. FOTO: ANDRÉ THORUP

F A K T A

■ OPBAKNING BETALER SIG
Stædighed, arbejdsomhed og masser af opbakning fra lokal-
samfundet betaler sig, når man beslutter sig for at lave en lille
butik i en landsby uden for de større byer. 
Bliv ikke overrasket over arbejdsmængden, lyder det fra sø-
strene. 
Forhåbentlig er der en bank et sted, der vil låne pengene. Det
er afgørende.
Opbakning fra hjemmefronten og ikke mindst lokalbefolkning
er afgørende for, om en lille købmand overlever.
Vær realistisk i forhold til udvidelse. Gransk nøje kundegrup-
pen, oplandet og lav ikke økonomisk vilde projekter. 

Familie løber gang i butikken


